
Want	
  to	
  Grow	
  Your	
  Mailing	
  List	
  to	
  New	
  Heights?	
  Try	
  These	
  Smart	
  Techniques	
  

When	
  it	
  comes	
  to	
  digital	
  marke2ng	
  it	
  is	
  not	
  true	
  that	
  you	
  simply	
  have	
  to	
  'build	
  it	
  and	
  they	
  will	
  come'.	
  
With	
  the	
  best	
  will	
  in	
  the	
  world,	
  people	
  won't	
  just	
  hand	
  over	
  their	
  e-­‐mail	
  for	
  no	
  reason,	
  but	
  instead	
  need	
  
to	
  be	
  convinced	
  that	
  doing	
  so	
  will	
  benefit	
  them.	
  	
  

Partly	
  this	
  is	
  about	
  building	
  a	
  rela2onship	
  with	
  those	
  visitors	
  through	
  the	
  content	
  on	
  your	
  site	
  and	
  
gradually	
  establishing	
  trust	
  over	
  2me.	
  At	
  the	
  same	
  2me	
  though,	
  it	
  is	
  also	
  about	
  using	
  smart	
  promo2ons	
  
and	
  techniques	
  to	
  increase	
  the	
  visibility	
  of	
  your	
  sign	
  up	
  form	
  and	
  to	
  make	
  it	
  more	
  en2cing.	
  Read	
  on	
  for	
  
some	
  of	
  the	
  best	
  tricks	
  you	
  can	
  use	
  to	
  start	
  geDng	
  more	
  people	
  to	
  sign	
  up.	
  

Use	
  a	
  Pop-­‐Up	
  

Many	
  big	
  bloggers,	
  including	
  the	
  likes	
  of	
  Tim	
  Ferriss,	
  now	
  use	
  pop-­‐up	
  windows	
  on	
  their	
  site	
  to	
  capture	
  e-­‐
mails.	
  If	
  you	
  stay	
  on	
  their	
  site	
  reading	
  for	
  long	
  enough,	
  the	
  window	
  will	
  appear	
  in	
  front	
  of	
  you	
  and	
  will	
  
encourage	
  you	
  to	
  sign	
  up.	
  

You	
  need	
  to	
  be	
  careful	
  with	
  these	
  pop-­‐up	
  windows	
  as	
  they	
  can	
  be	
  very	
  frustra2ng	
  for	
  users	
  if	
  they	
  get	
  in	
  
the	
  way	
  of	
  their	
  surfing.	
  At	
  the	
  same	
  2me	
  though,	
  the	
  fact	
  that	
  such	
  big	
  names	
  use	
  them	
  should	
  tell	
  you	
  
something	
  about	
  their	
  effec2veness.	
  

Give	
  a	
  Teaser	
  

Many	
  bloggers	
  that	
  are	
  trying	
  to	
  get	
  people	
  to	
  sign	
  up	
  to	
  their	
  mailing	
  lists	
  will	
  only	
  ever	
  do	
  so	
  via	
  the	
  
box	
  on	
  the	
  side	
  of	
  their	
  page.	
  A	
  bland	
  box	
  without	
  any	
  informa2on	
  around	
  it	
  doesn't	
  exactly	
  beg	
  you	
  to	
  
hand	
  over	
  your	
  e-­‐mail	
  address,	
  so	
  instead	
  why	
  not	
  publish	
  one	
  of	
  your	
  e-­‐mails	
  on	
  the	
  site?	
  If	
  you	
  publish	
  
the	
  first	
  part	
  of	
  a	
  ten	
  part	
  e-­‐mail	
  'series'	
  for	
  example,	
  then	
  this	
  will	
  give	
  your	
  users	
  much	
  more	
  incen2ve	
  
to	
  sign	
  up	
  as	
  well	
  as	
  showing	
  a	
  taste	
  of	
  the	
  kind	
  of	
  content	
  they'll	
  receive.	
  

Run	
  a	
  PromoCon	
  

There	
  are	
  all	
  kinds	
  of	
  promo2ons	
  you	
  can	
  use	
  to	
  encourage	
  your	
  visitors	
  to	
  hand	
  over	
  their	
  e-­‐mails.	
  One	
  
example	
  might	
  be	
  to	
  give	
  away	
  a	
  free	
  e-­‐book,	
  or	
  alterna2vely	
  you	
  could	
  run	
  a	
  compe22on.	
  These	
  
promo2ons	
  can	
  be	
  ongoing	
  or	
  they	
  can	
  be	
  temporary,	
  though	
  the	
  laNer	
  is	
  oOen	
  a	
  good	
  way	
  to	
  build	
  
some	
  hype	
  and	
  buzz.	
  

Use	
  Other	
  Venues	
  

You	
  don't	
  just	
  have	
  to	
  promote	
  your	
  mailing	
  list	
  on	
  your	
  site	
  –	
  likewise	
  you	
  could	
  do	
  a	
  deal	
  and	
  promote	
  
it	
  on	
  someone	
  else's	
  site,	
  you	
  could	
  promote	
  it	
  on	
  social	
  media,	
  or	
  you	
  could	
  even	
  go	
  round	
  collec2ng	
  e-­‐
mails	
  in	
  person	
  at	
  networking	
  events!


